CURSO:

'VENDEDORES
DE VALOR

Obtén herramientas para
lograr mejores resultados
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iSI sus ventas
se logran soélo
cuando hace
mayores
descuentos en
la competencial

NO esta
generando
VALOR



Obtén herramientas que faciliten la
construccion de un modelo basado en la
creacion de valor.

Los participantes disefaran el modelo en
base de sus propios productos o
servicios.

Al finalizar lograran un solido argumento
para que puedan ofrecer propuestas de
valor para sus clientes.



Metodologia:

e Enfoque Andragdgico, que toma como base los

estilos de aprendizaje del participante.

e Formato online que se presentan las
herramientas ludicas y actividades
interactivas.

e Taller presencial practico utilizando las
metodologias constructivistas para generar
conocimeinto.




Ej tematico:

e La creacidon de valor econdmico: claves para
entender la actividad empresarial en la
economia del conocimiento.

e Conceptualizar el valor: realizar analisis de
mercados actuales y potenciales.

e (Calculadores de valor: utilizaremos la
herramienta Calculador de Valor®

e Generar evidencias testeando los prototipos

e Construiremos nuestra propuesta de valor en

la plantilla Comunicar el Valor®.



Duracion y Horarios: @

e 12 horas de clases en vivo (modalidad virtual
sincronica plataforma SIV). 4 sesiones los
dias martes de 18h00 a 20h00

e 16 horas de taller practico presencial para
construir y testear prototipos. Viernes 4
sabado.

e 12 horas actividades asincronicas (aula
virtual).

e Incluye certificado de aprobacion con el aval
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del Instituto Universitario San Isidro.




Beneficios del Curso:

v Disenar un folleto que permitira transmitir valor en
los procesos de venta de servicios o productos.

v Incorporar herramientas para el analisis de
modelos de negocios e incorporarlos al analisis en
los mercados donde operan.

v Modalidad on-line y presencial. Horarios
adecuados para personas con poco espacio en

agenda.
v Obtener herramientas practicas que permitan
mejorar los resultados del desemperfio comercial.

Facilitador:

Oswaldo Toscano,

e Coach Ejecutivo, Consultor
Empresarial en disefio
estrategico.

e Master en Economia Politica
por Swiss Management
Center (Suiza),

e Fundador de Business
Coaching School.

e Articulista Forbes Argentina.

e Director Diplomado Cultura
Organizacional Universidad
de Puebla - Meéxico.

Business Coaching School®




EDUCACION
CONTINUA

nscripete:

https://formacion.siv.edu.ec/certifica/1

FECHA DE INICIO:

MARZO DE 2022

INSCRIPCION: $50,00
149,00 (DIFIERELO A 3 MESES CON TARJETA DE CREDITO.

INFORMATE AQUI
WHATSAPP

099 790 5093


https://formacion.siv.edu.ec/certifica/1




